
Le réseau Axenergie   est membre : 

chauffagistesde

REJOIGNEZ 
LE PREMIER RÉSEAU 

indépendants



Création du fonds
d’investissement

AXINVEST

Création du premier
site web AXENERGIE.

Contrats d’entretien
Axenergie  

Opérations
commerciales et prêt

bonifié.

Les adhérents 
ont des tailles différentes, des
savoir-faire spécifiques, mais ils
ont tous un point commun : un
service client irréprochable.
Notre statut de coopérative
permet à l’ensemble des
membres d’être actionnaires.

1er catalogue
 Axenergie.

Refonte du site 
Axenergie 

Des accords avec les plus grandes marques du marché :

2004 2008

Nous associons à nos
réflexions nos partenaires
(fabricants, énergéticiens…)
pour créer des solutions
opérationnelles et adapter
nos organisations et nos offres
aux enjeux de demain.
En cas d’urgence, nous
pouvons tous compter sur un
soutien concret grâce à cette
puissance de coopération
mobilisable.         
peut diagnostiquer les
problèmes, aider au pilotage
et organiser un
accompagnement
personnalisé. Chaque
membre d’AXENERGIE est
ainsi contributeur du savoir
collectif et bénéficiaire de ses
services.

AXENERGIE est un réseau
d’échanges et de réflexions
qui offre la possibilité de
rompre la solitude du chef
d’entreprise en toute
confiance et dans le respect
de chacun.
Ces échanges prennent de
nombreuses formes :
réunions régionales ou
nationales, groupes de travail,
formations, séminaires, etc.
AXENERGIE agit comme un
laboratoire d’idées,
réfléchissant constamment à
développer durablement nos
métiers, nos entreprises, nos
emplois et nos territoires.

AXENERGIE 

AXENERGIE

La force d’un réseau

134 POINTS DE VENTE
INDÉPENDANTS EN FRANCE 

2 000
TECHNICIENS2,4

MILLIONS D’INTERVENTIONS
CHAQUE ANNEE

Intelligence collective 
et partage d’expériences

Une organisation 
et un esprit coopératif

Chacun dispose d’un pouvoir égal
de décision, tout en conservant
son indépendance. Cette
organisation traduit la volonté
d’impliquer chaque membre dans
une relation durable et dans la
construction de projets communs
au service de tous.

Réduisez vos charges
grâce à la mutualisation

Développer votre notoriété grâce
à une image de marque nationale

Partagez vos
bonnes pratiques

Augmenter vos marges avec
nos accords partenaires

Partagez vos
problématiques

Gagnez de nouveaux clients
avec nos outils marketing

Création du réseau au
moment de l’ouverture

des marchés de
l’énergie.

40 entreprises
adhérentes.

Mise en place des
réunions mensuelles
régionales (5 régions

en 2013)
et 

de la charte
d’engagement.

2004

Mise en place
de nouveaux
partenariats :

ENR Cert,
Franfinance,

site apporteur
d’affaires.

2005 2007 2010 20142008 2013



Refonte digitale et
création d’un extranet

client, accompagnement
métier frigorigènes et

lancement AXENERGIE
Solution.

AXENERGIE
fête ses 20 ans

2004

Au quotidien, AXENERGIE veille,
informe, conseille, forme, audite et
accompagne les dirigeants
d’entreprises et leurs collaborateurs
dans les domaines suivants :

> Gestion : Mise en place de tableaux
de bord de gestion, prévention et
traitement des difficultés,
accompagnement au quotidien...
AXINVEST accompagne les
entreprises pendant les périodes
spécifiques.
AXENERGIE  est également là pour
soutenir le dirigeant en cas de crises
majeures.

> Accompagnement permanent : 
Sur le terrain, deux animateurs de
réseau accompagnent au quotidien
les entreprises. Ils sont les
coordinateurs de l’ensemble des
ressources d’expertise et d’expérience
d’AXENERGIE au service des
entreprises.

Créé en 2008, Axinvest est le bras armé financier du réseau AXENERGIE. 
AXINVEST est à vos côtés pour vous accompagner dans vos projets de
reprise, de cession ou de transmission d’entreprise dans les secteurs du
chauffage, de la climatisation et de la plomberie.
Au travers de 4 piliers et avec pragmatisme, engagement et loyauté,
AXINVEST démocratise l’acte d’entreprendre :

Être au service d’AXENERGIE pour son propre développement par la
mise en relation de vendeurs et d’acheteurs.
Être au service des adhérents dans leurs perspectives de croissance
externe.
Être au service des adhérents dans leurs phases de cession.
Être au service de l’adhérent pour établir un diagnostic de la situation de
son entreprise sur les points clés et proposer des recommandations sur
les compétences à acquérir ou les outils à mettre en place pour répondre
à ses objectifs.

Grâce à une relation de proximité et de confiance, et conforté par notre
caution métier, le réseau AXENERGIE, adhérent à la Fédération du
Commerce Associé (FCA), travaille en étroite collaboration avec la SOCOREC
pour accompagner les entrepreneurs indépendants dans la concrétisation de
leur projet de reprise ou de cession d’entreprises de chauffage, de
climatisation et de plomberie.

Depuis sa création, le réseau a
fait évoluer sa communication
grâce aux tests d'efficacité et
aux retours constructifs de ses
adhérents. Une commission
communication détermine les
stratégies à mettre en œuvre.
En devenant membre du
réseau, vous bénéficiez de la
puissance de communication
AXENERGIE et de sa double
stratégie. Ces bénéfices
regroupent de
l’accompagnement et des
conseils du service
communication de la tête de 

réseau pour votre stratégie de
communication.
Nous vous accompagnons
dans tous vos projets de
communication : réseaux
sociaux, web, SMSing,
emailing, Google, etc.
La tête de réseau est à la
disposition des adhérents
pour les accompagner dans
leur stratégie et dans
l’élaboration de leur
communication print, web et
digitale, ainsi que pour leurs
opérations locales.

La communication
mutualisée

Nos partenaires

Accompagnement personnalisé sur
toutes les périodes du confinement
COVID afin de garantir la continuité

des services de nos adhérents.

Pack digitaux réseaux sociaux.

Comité
d’entreprise
mutualisé

Partenariat
CEE Antargaz.

Une solide expertise, 
un soutien au quotidien

> Juridique : Droit social, droit fiscal,
droit des affaires, droit de la
construction, contrats, marques.
> Technique : Réglementation,
normes, nouveaux produits,
techniques innovantes, veille
technologique.

> Ressources Humaines : Gestion
des équipes, recrutement,
psychologie du travail, évolution,
management.

> Communication : Flyers, emailing,
kits de communication, sites internet
locaux, vitrophanie...

> Développement Commercial :
Intégration des marques, formation à
la relation commerciale, intégration
de la démarche commerciale.

> Formation interne  : Avec
AX’ACADEMIE, développez les
compétences de vos collaborateurs. 
(Référent métier)

AXINVEST

Partenariat avec
ANTARGAZ pour la

commercialisation du
gaz naturel et
invention de la
garantie 10 ans.

Lancement du site
Top Chaudière

Création de
l’Ax’Académie.

2016

Lancement de la visio
assistance et ce la

plateforme AxPrimes.

Ouverture région Est.

2017 2018 2021 20242020 2022/2023



www.axenergie.eu

Témoignages adhérents

Notre entreprise a été créée par nos parents en 1977. Après avoir
collaboré avec eux pendant plus de 15 ans, Rodrigue et moi avons
décidé de reprendre cette entreprise en 2008.
Passée la construction de la société, son assise et la réflexion sur notre
vision et notre stratégie, il nous a semblé évident que nous devions
adhérer au réseau Axenergie. Outre les outils de consolidation, de
développement et de vigilance que nous offre ce réseau, il est aussi
facilitateur de projets par sa visibilité nationale.
En tant que service après-vente reconnu dans la Somme par nos
fabricants, nos grossistes et surtout notre clientèle, Axenergie est la
carte supplémentaire qui assoit notre notoriété.
Mais Axenergie n'est pas que cela. Il est avant tout un lieu
d'échanges, de partage et d'entraide. Ce petit plus nécessaire à
toute entreprise et à tout chef d'entreprise qui souhaite perdurer et
se développer.

Céglyne et Rodrigue BARRIER
Ets Barrier - Amiens & Abbeville 
Membre du réseau depuis 2019 

J'ai connu le réseau par hasard en 2020, lors du COVID. Étant
nouveau dans le métier et venant de l'industrie, j'ai tout de suite été
intéressé par le côté échange et partage d'une coopérative.
Aujourd'hui, dans le monde tourmenté où nous vivons, je considère
qu'en tant qu'indépendant, il est important, pour ne pas dire
indispensable, de faire partie d'une coopérative. Cela nous apporte
un soutien très important, que ce soit pour nos entreprises, mais
aussi pour nous, dirigeants. Nous ne sommes pas seuls, nous faisons
partie d'une équipe avec qui nous pouvons échanger, comparer,
progresser… De plus, l'état d'esprit axenergie, c'est le partage et la
bienveillance.

Olivier CONVERSET
BTG (Besançon Technic Gaz) et Plomb Chauff - Besançon

Membre du réseau depuis  2021

J'ai repris la société Louvel Chauffage en 2020. Par mon passé
professionnel, j'ai toujours pu mesurer l'importance de ne pas rester
seul, et que le partage était indispensable pour avancer dans la
bonne direction. Quelques mois plus tard, nous avons rejoint le
réseau Axenergie. La première impression d'Axenergie, c'est
l'atmosphère de bienveillance et la passion partagée de notre
métier. Cela permet de répondre aux problématiques d'isolement
du chef d'entreprise, avec l'avantage de le faire dans le cadre de
notre secteur d'activité. On reste indépendant dans nos choix, mais
les offres et services mis à disposition sont séduisants. On peut donc
avancer à notre rythme avec une parfaite vision des enjeux et des
solutions.

En quelques années, Axenergie nous a aidés et confortés dans notre
stratégie, nous a positionnés sur un piédestal avec les partenaires.
Nous avons pu accéder et déployer des solutions digitales et des
services, parfois inaccessibles pour les petites entreprises. C'est une
recette presque magique qui nous permet d'avancer plus
rapidement, mais surtout dans la bonne direction et de manière
sereine. Le réseau Axenergie, c'est aussi la capacité surprenante à
réunir les adhérents autour de réflexions, de projets, techniques ou
de gestion d'entreprise, avec une équipe à la tête du réseau qui
dynamise l'ensemble. On adhère très vite à ce réseau, tant sur le plan
personnel que professionnel. Un vrai bonheur, un partage, un vrai
besoin et une envie, bref, c'est ce que les adhérents appellent tout
simplement la famille Axenergie.

Benoit HOUSET 
LOUVEL CHAUFFAGE

Membre du réseau depuis 2020

J'ai connu le réseau Axenergie en novembre 2008 après le rachat
par M. Merkel de l'entreprise Cottais (devenue Océane Services
Énergie) où je travaillais depuis 10 ans. Très vite, j'ai noté les
avantages du réseau grâce à l'entraide technique et au
développement de nouvelles activités. Par exemple : en février 2009,
Benjamin de l'entreprise Gaz Dépannage (22690), alors dirigée par
M. Oger, m'a formé sur les désembouages. En 2014, nous avons pu
découvrir ensemble la maintenance des poêles à granulés chez Jolly-
Mec et ainsi développer ce secteur. J'ai également participé à
l'époque à quelques réunions de la région Ouest, ce qui m'a permis
de créer des contacts avec des adhérents et de constater la
bienveillance du réseau.
En août 2020, j'ai racheté l'entreprise LDE Maintenance et pour moi,
c'était une évidence de m'associer au réseau AXENERGIE pour
l'accompagnement, l'agrément des constructeurs, les tarifs de pièces
détachées, le site internet, le flocage des véhicules, la publicité, les
contrats et bien d'autres avantages… Sans oublier une équipe à la
tête du réseau au top !

Stéphane BILLY
LDE Maintenance - Hennebont 

Membre depuis  2020

Mon père, Yvon HERVOUET, a été l'un des membres fondateurs du
réseau Axenergie. Les valeurs portées par le réseau sont donc dans
l'ADN de notre entreprise. Lors de la création du réseau en 2004,
l'entreprise était composée d'une secrétaire et de 4 techniciens, dont
mon père. Lorsque j'ai repris l'entreprise en 2016, nous avions 10
techniciens et 2 assistantes administratives. Le réseau nous a permis
d'affiner notre organisation et de nous structurer pour assurer notre
développement. Ce sont la mutualisation des compétences et la
force marketing du réseau qui nous permettent de continuer ce
développement. Sur un marché très concurrentiel, nous pouvons
tirer notre épingle du jeu, notamment avec des arguments tels que
l’offre Eco Bonheur +.

Céline FILLOR
ETS HERVOUET - Les Sonnières

Membre depuis 2004

En savoir plus

David  DAYRAL
11, Avenue Philippe Auguste -75011 Paris

Tél : 01 40 19 06 69 - 06 49 15 95 44 ---- d.dayral@axenergie.eu

Pour recevoir un dossier complet de présentation du réseau, sans engagement : 


